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B Sie profitieren in vielen Bereichen

* Integration in die Organisation und Ablaufe von
COFELY

 einfacheres Schnittstellenmanagement

« effiziente Montageplanung, Einbringen eigener ldeen
und von eigenem Know-how

* Regelung wiederkehrender kommerzieller und
kaufmannischer Inhalte - Rahmenvertrag

 Starkung der heutigen Kompetenz und
Weiterentwicklung von vorhandenen Kompetenzen

» abgestimmte Fakturierung, punktliche Zahlung,
Globalblrgschaft

* gesicherte Grundauslastung
» abgestimmte Rechnung und Aufmalf3
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