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Die Vorteile einer strategischen Partnerschaft mit COFELY

Sie profitieren in vielen Bereichen

• Integration in die Organisation und Abläufe von 
COFELY

• einfacheres Schnittstellenmanagement
• effiziente Montageplanung, Einbringen eigener Ideen 

und von eigenem Know-how
• Regelung wiederkehrender kommerzieller und 

kaufmännischer Inhalte Rahmenvertrag
• Stärkung der heutigen Kompetenz und 

Weiterentwicklung von vorhandenen Kompetenzen
• abgestimmte Fakturierung, pünktliche Zahlung, 

Globalbürgschaft
• gesicherte Grundauslastung
• abgestimmte Rechnung und Aufmaß


